Buatlah rencana pemasaran meliputi hal-hal sebagai berikut :

A. Pembeli
1. Jenis barang/jasa yang dijual

2. Keunggulan produk dibanding pesaing

3. Target pembeli (kelas pembeli)

4. Daerah penjualan (kota, negara)

B. Pemintaan
1. Lokasi

2. Jumlah penduduk

3. Usia

4. Pendapatan

5. Potensi pembeli

6. Penjualan per bulan (Rp)
7. Penjualan per tahun (Rp)
C. Penawaran
Kapasitas

Pesaing utama

	Nama
	Perhitungan penjualan
	Jumlah

	
	
	

	
	
	

	Jumlah penjualan pesaing per bulan
	Rp

	Jumlah penjualan pesaing per tahun
	Rp


D. Rencana Penjualan
	Nama
	Perhitungan penjualan
	Jumlah

	
	
	

	
	
	

	Jumlah penjualan per bulan
	Rp

	Jumlah penjualan per tahun
	Rp


E. Pangsa pasar
Proyeksi

	Tahun


	Permintaan

(A)
	Penawaran
(B)
	Peluang

( A – B)
	Penjualan
(C)
	Pangsa Pasar
(C x 100%) :  (B - C)

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	


Tingkat pertumbuhan 

1. Pertumbuhan permintaan berdasarkan pertumbuhan penduduk (%)

2. Pertumbuhan penawaran berdasarkan pertumbuhan ekonomi (%)

3. Pertumbuhan penjualan (%)

F. Persaingan
1. Pesaing utama (keungulan)

2. Pemasaran (product, price, place, promotion)
3. Biaya distribusi/place (Rp)

4. Biaya promosi (Rp)
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